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| presupposti
Definizione di “Piani
Premesse per una co
Obiettivi

Fasi per una costruzione effi
Asset Allocation




»La finanza i
» Pianificare ha senso 1

perché non si e in grado di fe
sull’andamento futuro de

> Pianificare significa essenzi:
gestire l'incertezza

%

%



alle famiglie, date le
disposizione, di individuare e di
maniera piu efficiente p
obiettivi/bisogni vitali.
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L’Analisi della situazio
economica,finanziaria,pre
assicurativa e fiscale del |

<> Obiettivi chiari, quantificabili e raggiu
assegnando relative priorita di realiz
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> La pianificazi

Si assiste ad un uso imf
pianificazione nella costr
ottimale” attraverso l'individu
1. Un unico profilo di ri:
2. Un unico orizzonte tempor

N.B. Il profilo di rischio cambia nel tempo e nel
spazio e di orizzonti temporali ne esistono tar
quanti gli obiettivi da realizzare
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Mettere ordine nella s
conoscendo appieno

Acquisire piena consapevolezza
risorse disponibili per colmarli

Proteggere il patrimonio, prevedendo e
soprattutto i rischi '

Gestire in modo ottimale le entrate e la scorta di li
le uscite, adottando un piano che permetta di
prefissati

Potersi permettere delle spese eccezionali, pur restando co
piano stabilito

Crearsi una pensione adeguata, per poter invecchiare con serenita




Eliminare il fattore emotivo
commerciale del sistema

Poter disporre di un unico interlocutore
Mantenere la coerenza con il piano st

Essere costantemente informato sulla propriz
monitorare in modo centralizzato le varie po

Acquisire potere contrattuale con gli intermediari

Ottimizzare la gestione degli aspetti fiscali
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Alcuni possibili
pianificazione:

» Acquistare un immobile o un terr
» Fare un viaggio

» Finanziare listruzione dei figli

> Garantirsi un certo tenore di vita in pensione
» Creare una riserva sufficiente per gli imprevisti
» Mantenere il proprio capitale al riparo dall'inflazione

» Aumentare il proprio patrimonio
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>1° STEP : anz

% Stato patrimo
< Conto Economico
% Budget familiare

%

11



Reddito complessivo
affitti, rendite da terreni, e

Reddito netto disponibile = Re
contributivi

Consumi (Tenore di vita) = spesa alimel
abbigliamento, figli, salute, tempo libero,

Risparmio potenziale (Risparmio compless
disponibile — Tenore di vita
Risparmio disponibile = Risparmio potenziale — piar
finanziari/previdenziali (Pac) — rimborso rate finanziamenti
assicurazioni rischio puro (es. TCM)

Patrimonio complessivo = attivita finanziarie, beni durevoli, immobili
(es. mutui)

Patrimonio netto = attivita - debiti
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--- > Strumenti d’investimento privati
--- > Strumenti di finanziamento

Il

\'4
Quantificazione della “parcella occulta” e “rating” del
portafoglio
Quantificazione dei rischi: il VAR di portafoglio
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